1°DE SECUNDARIA

SALA EDUCATIVA DE ECONOMIA

CARTILLA DEL MAESTRO

- Orientaciones Metodologicas -
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PRESENTACION

La carfilla del maestro se elabord para brindar las nociones
bdsicas de economia a los estudiantes de quinto y sexto de

primaria y de primero a quinto ano de secundaria.

Tiene por finalidad ofrecer al maestro un instrumento didactico
que integre la experiencia de la visita a la Sala Educativa .con

el aprendizaje de aula.

El docente tendrd con este material un recurso Ufil para el
aprendizaje de conceptos bdsicos de economia segin su

grado de ensenanza.
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PAUTAS DE APRENDIZAJE

El docente debe cumplir con las siguientes pautas:

« Visitar previaomente la Sala Educativa.

« Asistira una charla informativa

« Recogerla cartilla de aprendizgje.

« Disenar con sus pares el desarrollo de la cartilla

« Después de la visita a la Sala Educativa, organizar con los
estudiantes una actividad de retroalimentacion en la que

participe la comunidad educativa.
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ESTRUCTURA DE LA CARTILLA

Esta carfila es una propuesta diddctica de contenidos referidos a la educacion
econdmica y financiera. Tiene por objeto que el estudiante interiorice algunos

conceptos claves y debata con pensamiento critico acerca de ellos.

Se estructura en torno a los temas que se muestran en la Sala Educativa y estd en

concordancia con la programacion escolar.

Los siete temas propuestos en las fichas se abordan de quinto grado de primaria a
quinto ano de secundaria, aumentando el nivel de profundidad segun la edad de los

estudiantes.

Las actividades se orientan a que la prdctica docente sea flexible, innovadora vy
creativa. El maestro podrd modificar las actividades sugeridas de acuerdo al contexto

de su centro escolar y alas necesidades de sus alumnos.

Después de la visita a la Sala Educativa se propone una actividad de refroalimentacion.

que permita ala comunidad educativa reafirmar el conocimiento adquirido en la visita.
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ESTRUCTURA DE LA CARTILLA

Cada ficha estd integrada por los siguientes apartados:
« Titulo. Alude a los contenidos que se abordan en la ficha.

«  Propésito. Orienta al alumno a compartir experiencias significativas con el fin de incorporar

nuevos conocimientos a su vida diaria.
- Aprendizaje esperado. Describe el nivel de logro de la vivencia de aprendizaje.
« Concepto Clave. Eje que orienta el trabajo de la ficha.

- Desarrollo de actividades. Aplica los conocimientos adquiridos a través de la reflexion,

elaboracion de textos y/o ejercicios prdacticos vivenciales.

- Reflexion sobre lo aprendido. Debate y toma de conciencia sobre los aprendizajes

adquiridos.
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EJES TEMATICOS

Los primeros temas, el ahorro y el consumo responsable buscan que los
estudiantes de quinto y sexto grado incorporen en su vida valores

vinculados a la importancia de tomar decisiones financieras.

A partir de primero de secundaria, se busca que los estudiantes describan
progresivamente, segun el grado de estudios, el circuito econdmico y
tomen conciencia de la labor que realizan algunas entidades del Estado
(Ministerio de Economia y Banco Central de Reserva) para regular la

politica econdmica del pais.
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EJES TEMATICOS A INCLUIR EN

CIUDADANIA DEMOCRATICA

Son siete ejes temdaticos que se sugiere incluir en el diseno curricular en el drea de ciudadania

democrdtica. Estos son:

PRIMARIA SECUNDARIA
El Dinero y Consumo Produccion Los pilares Exportacion | El sistema
el ahorro. responsable. |y mercado de la e financiero.
poblacion. politica importacion
econdmica
del pais.
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TEMARIO

COMPETENCIAS DE QUINTO GRADO A QUINTO ANO DE SECUNDARIA:

PRIMARIA:PRIMARIA: AREA PERSONAL SOCIAL
Al finalizar las sesiones de aprendizaje, los estudiantes valoran la
importancia de tomar decisiones financieras.

QUINTO SEXTO
Importancia del dinero y del Consumo Responsable.
ahorro.
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TEMARIO

SECUNDARIA: AREA CIUDADANIA DEMOCRATICA

Al finalizar la sesidn, los estudiantes describen progresivamente, segun el grado de
estudios, el circuito econdmico y toman conciencia de la labor que cumple el Estado
(Ministerio de Economia y el Banco Central de Reserva) para regular la politica
econdomica del pais

T hmes | e [ e

Produccién y Poblacion Mercado Los pilares de la Politica
Econdmica del Pais
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TEMARIO

SECUNDARIA: AREA CIUDADANIA DEMOCRATICA

Al finalizar la sesidn, los estudiantes describen progresivamente, segin el grado de estudios, el
circuito econémico y toman conciencia de la labor que cumple el Estado (Ministerio de Economia
y el Banco Central de Reserva) para regular la politica econdmica del pais.

I R

Importacion y Exportacion. El Sistema Financiero.
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ESTRATEGIAS DIDACTICAS

Los conocimientos de economia bdsica mostrados en la Sala Educativa se han
alineado a los aprendizajes transversales y a las fres competencias bdsicas indicadas

en las Rutas de Aprendizaje: “Convivir, deliberar y participar democraticamente™.

Modulo General de las Rutas de Aprendizaje Ciudadania Democrdtica

“La educacion econdmica y financiera debe favorecer el desarrollo de
capacidades y conocimientos que permiten a las ciudadanas vy
ciudadanos, tomar decisiones correctas de cardcter econdmico en su vida
cotidiana, asi como utilizar los productos y servicios financieros en forma
responsable para mejorar su calidad de vida, ejerciendo sus derechos
econdmicos. Asimismo, permite a las distintas sociedades tomar decisiones
que lleven a un consumo responsable y al cuidado del medio ambiente,
reconociendo la importancia de apostar por un desarrollo sostenible, por un
equilioro entre la poblacidn y el uso de sus recursos y una participacion

comprometida con una economia solidaria y redistributiva.” (1) (Pag. 26)

1. MINISTERIO DE EDUCACION... Rutas del Aprendizaje: Convivir, participar y dialogar para ejercer una ciudadania democratica e intercultural..- Fasciculo General.
Primera edicion. Corporacion Grafica Navarrete. 99 pags.
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ESTRATEGIAS DIDACTICAS

VISITA A LA SALA EDUCATIVA.
PRIMERA ETAPA:

Organizacion de la visita a la Sala Educativa

Primera_Fase: Jornada de Planificacion: Los docentes se rednen para

organizar la visita a la sala educativa. Analizan las cartillas, se delegan

funciones y adecuan los tfemas a su realidad educativa.

Sequnda Fase: Aplicacion de la Carlilla de Aprendizaje: Los docentes

pueden incluir estos temas en su diseno curricular de acuerdo a su

realidad.
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ESTRATEGIAS DIDACTICAS

Tercera Fase: Aprendizaje Comunitario: Docentes y alumnos

organizan la feria econdmica u ofra experiencia de aplicacion del

aprendizaje.

SEGUNDA ETAPA:

Visita a la Sala Educativa

Realizan la visita a la Sala Educativa. Los estudiantes reciben

material de apoyo.

13 Banco Central de Reserva del Peru
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ESTRATEGIAS DIDACTICAS

TERCERA ETAPA:

Actividad posterior “El dia del aprendizaje

comunitario”

Los estudiantes aplican sus aprendizajes en una experiencia
significativa. Se propone para esta etapa readlizar la Feria
Econdmica promoviendo la participacion de la comunidad

educativa.

14 Banco Central de Reserva del Peru
Sala Educativa de Economia



Evaluacion

TEST DE EVALUACION

P

untee la escala que crea conveniente de acuerdo a los siguientes criterios:

Sebre la Jorada de Planificaciin.

1.

> W

Pobre: La experiencia de aprendizaje significativo no tuvo la participacion que se esperaba.
Medio: La experiencia de aprendizaje significativo se cumplid de acuerdo a lo programado.
Bueno: La experiencia de aprendizaje significativo cumplid las expectativas.

Muy bueno: La experiencia de aprendizaje significativo sobrepasd las expectativas.

Excelente La experiencia de aprendizaje significativo se cumplid de forma excelente.
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TEST DE EVALUACION

Sothe las Cartillas de Amendisage

1.

Pobre: La experiencia de aprendizaje significativo no tuvo la

participacion que se esperaba.

Medio: La experiencia de aprendizaje significativo se cumplié de

acuerdo a lo programado.

Bueno: La experiencia de aprendizaje significativo cumplid las

expectativas.

Muy bueno: La experiencia de aprendizaje significativo sobrepasd

las expectativas.

Excelente La experiencia de aprendizaje significativo se cumplid

de forma excelente.
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TEST DE EVALUACIO

Sothne la TViscta a la Sala Educativa

1.

Pobre: La experiencia de aprendizaje significativo no tuvo la

participacion que se esperaba.

Medio: La experiencia de aprendizaje significativo se cumplidé de

acuerdo a lo programado.

Bueno: La experiencia de aprendizaje significativo cumplid las

expectativas.

Muy bueno: La experiencia de aprendizaje significativo sobrepasd

las expectativas.

Excelente La experiencia de aprendizaje significativo se cumplié de

forma excelente.
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TEST DE EVALUACION

Sotrne la Actividad de A prendizaje (olaborative
1. Pobre: La experiencia de aprendizaje significativo no tfuvo la participacion

que se esperaba.

2.  Medio: La experiencia de aprendizaje significativo se cumplié de acuerdo a

lo programado.
3. Bueno: La experiencia de aprendizaje significativo cumplié las expectativas.

4. Muy bueno: La experiencia de aprendizaje significativo sobrepasd las

expectativas.

5. Excelente La experiencia de aprendizaje significativo se cumplid de forma

excelente.

FODAI

Los docentes identifican las fortalezas, debilidades, posibilidades, amenazas e
impactos en la comunidad escolar, asicomo las mejoras que hardn si volvieran a

programar esta actividad.
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CREATIVIDAD E INNOVACION

Preguntas de Reflexion para el Equipo Docente

1. En el grado en el cual te encuentras 3De qué ofra manera presentaria

estos temas a sus estudiantes?e

2. 3Qué aprendizajes considera relevantes en el tema que ha trabajado con

sus estudiantes?e

3. 5Qué nuevo aporte o modificacion realizd a las actividades sugeridas?

Describa su respuesta.

4. Qué innovaciones realizaria si volviera a desarrollar la actividad?

Depositar en el dnfora de sugerencias. Gracias Por su Colaboracion.
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RETROALIMENTACION

RECUERDA QUE:

Los espacios educativos de calidad son aqguellos que
responden a las necesidades educativas de los ninos y
adolescentes de diversa procedencia sociocultural y
que suscitan oportunidades de convivencia tanto entre
los educadores, educadores con estudiantes asi como

de éstos con la familiay la comunidad.
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1°DE SECUNDARIA

SALA EDUCATIVA DE ECONOMIA

CARTILLA DEL MAESTRO




Secundaria

FICHA 1.1 Primer Ano

PRODUCCION
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Secundaria ProdUCCién Yy Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

Propésitos Los estudiantes toman conciencia de la
importancia de las actividades econdmicas en el

crecimiento de una nacion.

Aprendizajes Esperados:

Comparan informacioén sobre sus necesidades bdsicas

|dentifican los sectores productivos de la actividad econdmica.

Analizan la interconexion entre los sectores productivos.
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Secundaria ProdUCCién Yy Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

Conceptos Claves:

« Actividad Econdémica: conjunto de procesos o acciones mediante los cuales se

producen o se consumen bienes y servicios.
« Bienes: Producto que satisfacen una necesidad.

« Crecimiento econdémico: Cada pais produce una cantidad determinada de
bienes y servicios al ano. Cuando logra producir mds bienes y servicios que el

ano anterior, se produce el crecimiento econdmico.

« Necesidades humanas: Carencias que comprometen, motivan y movilizan a las

personas a buscar su realizacion.

* Produccidn: Creacidon de un bien o servicio, mediante la combinacid

factores productivos.
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Secundaria Produccion y Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

*  Producto Bruto Interno (PBI): se calcula sumando el valor monetario de la
produccidn de bienes y servicios en un periodo determinado. El cdlculo
anual del PBI nos permite comparar si el pais estd produciendo mds o

Mmenos bienes y servicios.

« Sector Productivo: Actividades o conjunto de actividades econdmicas.
Rama econdmica donde se toma en cuenta tanto el tipo de trabagjo
requerido para la elaboracidén de productos como los bienes resultantes
para la compra y venta. Constituyen los grandes sectores en los que se
dividen a efectos de su andlisis la actividad econdmica nacional. Se
dividen en cuatro grandes bloques: primario, secundario terciario y

cuaternario.

« Servicios: Conjunto de actividades que satisfacen necesidades de la

gente.
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Secundaria ProdUCCién Yy Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

Trabajo personal y de equipo:

Necesidades Humanas
1. Lean elsiguiente texto de un libro escolar de la editorial Santillana::

De acuerdo con el economista ambientalista chileno Manfred Max-Neef (1998),
las necesidades son carencias que comprometen, motivan y movilizan a las
personas a buscar su realizacion. Estas necesidades son comunes en todas las
culturas y en todos los periodos histéricos. Segun Max.-Neef lo que cambia a
través del tiempo son los satisfactores que son la manera o los medios que el ser
utiliza para satisfacer sus necesidades. Por otro lado, es importante senalar que un
safisfactor puede cubrir mds de una necesidad, Por ejemplo, si un ser querido te
prepara tu plato preferido estard cubriendo tu necesidad de subsistencia y de
afecto al mismo tiempo.

En el cuadro observamos que los satisfactores de las necesidades humanas estdn
vinculados al ser, al tener, al hacer y a relacionarse en comunidad.

(1) Santillana... Historia, Geografia y Economia.- pdg. 238 Unidad 8 Primer afo de Secundaria.
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Secundaria

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

Necesidades Humanas de El ser se siente HELTE Busca relacionarse
Manfred Max-Neef con/ estar en

Subsistencia

Proteccion

Afecto

Entendimiento/ comprension

Saludable.

Capacidad de adaptarse
a diversas circunstancias.
Autonomia para decidir.
Equilibrio para discernir.

Estimado, generoso,
solidario

Consciente de los
acciones que genera, es
recepftivo, curioso,
disciplinado.

Produccion y Mercado

Alimento, abrigo, casa,
frabajo.

Asegurada la
proteccién infantil. la
salud, la educacioén, el
trabajo, la jubilacién, la
vejez y la muerte.

Amistades , relaciones
familiares armoniosas,
ama la naturaleza.

Literatura en valores,
sigue modelos de vida,
fiene apertura ala
comunicacion.

Una buena
alimentacién,
Buen descanso,
frabajo
adecuado.

Planifica el
futuro. Ser
solidario.

Acaricia,
expresa sus
emociones,
comparte,
aprecia.

Cuida su hablar
para saber
escuchar, Se
basa en hechos
Nno juicios ni
comentarios,
Aplica lo
aprendido,
investiga, analiza
y medita.

Busca relacionarse con un
entorno familiar
adecuado, socializar con
amigos.

Estar en su vivienda.

Relacionarse desde el
respeto.

Respeto a la vida privada,
respeto a la infimidad
personal, a su espacio de
union.

Busca Interactuar para
aprender y formarse.



Secundaria

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

Necesidades Humanas de
Manfred Max-Neef

Participacion

Creacioéon

Ocio y enfretenimiento.

|dentidad

El ser se siente

Dispuesto a colaborar, Se
siente solidario , Es coherente
con la palabra otorgada.

Intuitivo, decidido,
apasionado, imaginativo,
Curioso.

Divertido, cultiva el sentido
del humor y el disfrute.

Integro, un ser Unico,
auténtico, con autoestima,
reconocido, se siente
aceptado, afirmado,
confiado y seguro.

Produccion y Mercado

Responsabilidades,
compromisos, tfrabajo.

Competencias y
habilidades, fiene dominio
del oficio o frabajo, aplica
un método y estilo personal

Juegos, revistas de
espectdculos, fiestas,
lecturas, paseos,
privacidad, intimidad,
fiempo libre, paz mental.

Valores, ideales, hdbitos,
costumbres, creencias,
memoria histérica, sentido
de pertenencia, un estilo
propio, reconocimiento,
cultura.

Propone,
comparte,
disiente,
obedece,
dialoga, se pone
de acuerdo y
expresa sus
opiniones.

Inventa,
construye,
disena,
compone,
interpreta.

Medita, lee,
suena, imagina,
se relaja, se
divierte, juega.

Acepta al ofro
como diferente a
si mismo, se
realiza, crece.

Busca relacionarse
con/ estar en

Estar en asociaciones,
afiliaciones, partidos, clubes,
familia, barrio, escuela,
talleres, comunidad.

Busca estar en grupos
culturales y artisticos, estar en
talleres; formar parte de
grupos para producir
informacidn, investigacion y
proyectos.

Busca espacios de
encuentro, ambientes
armoniosos, estar en la
naturaleza.

Busca pertenecer a un
grupo, sigue patrones de
conducta sociales, convive,
se adecuUa a la diversidad.



Secundaria ProdUCCién Yy Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

Necesidades Humanas de El ser se siente Busca relacionarse
Manfred Max-Neef con/ estaren
Libertad Que toma decisiones Equidad de derechos. Discrepa, Convive desde la
propias sobre quien desarrolla aceptacion ala
quiere ser y de lo qué consciencia. diversidad personal y
elige entre dos o mds cultural

opciones y asumir libres.
Se siente libre para ser
diferente, expresivo,
locuaz. Se hace cargo de
lo que genera en su
personay en los demds.

2. Coloreen en el cuadro de las necesidades y satisfactores de Max-Neef las necesidades que desean
satisfacer.

3. Comparen con sus companeros si desean las mismas necesidades y satisfactores

4. Sinteticen sus observaciones .
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Secundaria

Produccion y Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

Actividades econdmicas: La actividad econdmica es el conjunto

de procesos o acciones mediante los cuales se producen o se

consumen bienes y servicios.

Los bienes son productos que satisfacen necesidades. Ejemplo:

artefactos, alimentos, etc.

Los servicios, conjunto de acftividades que satisfacen
necesidades determinadas, engloba tanto los suministros de luz y
agua como aquellos servicios no productores de bienes

(transporte, turismo).
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Secundaria

Produccion y Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

Tipos de actividades econdmicas:

1. Actividades exiractivas: Extraen recursos naturales para ser
utilizados como materia prima o para el consumo directo. Por

ejemplo, la actividad forestal, la pesca, la mineria.

2. Actividades productivas: Proceso a través del cual el hombre
transforma los insumos (materias primas, recursos naturales etc) para

producir bienes y servicios requeridos para satisfacer necesidades.
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Secundaria

Produccion y Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

Tipos de actividades econdomicas:

3. Actividades transformativas: Cuando el hombre trabaja con las

materias primas y las convierte en productos manufacturados. En
esta categoria se encuentran los procesos industriales como la

industria textil, la metalurgia etc.

4. Actividades distributivas: Cuando el hombre lleva las riquezas

naturales y productos manufacturados desde los centfros de
produccion a los mercados de consumo. (transporte vy

comercializacion).
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Secundaria ProdUCCién Yy Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

Trabajo personal y de equipo: Identifiquen el bien o servicio:

Aspecto Indica si es un bien oun |[Si es un bien é¢Qué Si es un servicio é¢Qué
servicio necesidad esta necesidad esta
satisfaciendo? satisfaciendo?
Médico

Empleada del hogar

Pollo

leche

Madera

Abogado
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Secundaria

Produccion y Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

Sector Productivo:

Las empresas realizan actividades econdmicas, las cuales
se clasifican en sectores productivos. Se conoce como
sector productivo a las actividades o conjunto de
actividades econdmicas. Rama econdmica donde se toma
en cuenta tanto el tipo de trabagjo requerido para la
elaboracion de productos como los bienes resultantes que
servirdn para la compra y venta. Constituyen los grandes
sectores en los que se dividen a efectos de su andlisis la
actividad econdmica nacional. El sector productivo se

clasifica en:
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Secundaria

Produccion y Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

A. Sectores Primarios: Demanda un tipo de frabajo que no
genera mayores fransformaciones. Los productos de este
sector se utilizan como materia prima en la produccion
industrial. Las principales actividades del sector primario
son la agricultura, la mineria, la ganaderia, la pesca, la

cazaq, lassilvicultura, la apicultura y la acuicultura.
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Secundaria

Produccion y Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

B. Sectores Secundarias: Demanda un tipo de trabajo que
supone fransformacion de las materias primas, por medio
de distintos procesos productivos . Forman parte de este
sector la siderurgia, las industrias mecdanicas, la quimica,
la industria textil, la produccién de bienes de consumo,

entre ofros.
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Secundaria

Produccion y Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

Sectores Terciarios o de Servicios: Demanda un tipo de
trabajo dedicado a dar servicios de apoyo al proceso
productivo, al cuidado de personas, de los hogares, entre

ofros.

También se consideran en este sector a las actividades de
transporte, comercio, comunicaciones, finanzas, turismo,

hosteleria, ocio, cultura, espectdculos y servicios publicos .
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Secundaria

Produccion y Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

Sectores Cuaternario o de Informacidén: Sector de reciente
concepcion demanda un tipo de trabajo vinculado a la

informacion , la investigacién, el desarrollo y la innovacion.
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Secundaria ProdUCCién Yy Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

Trabajo Personal y de equipo:

1. Observen el siguiente grdfico y respondan:

Producto o Servicio éA qué sector productivo pertenece?

Pescado en el mercado.

Vestido.

Peaje.

Gasolina para su auto.

Productos necesarios paralasemanaen el
mercado.

Servicios de aguay luz.

Restaurante.

Harina para pan.

Locetas para la cocina
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Secundaria

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

2.

Evalla si estdn bien hechas estas clasificaciones de los

sectores productivos:
1. La persona que vende pollo a la brasa
pertenece al sector secundario
a. Correcto.

b. Errado.

2. Una persona que estd investigando sobre la
vacuna para el ébola pertenece al sector

cuaternario.

a. Correcto.

b. Errado.
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FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

3. Shakira pertenece al sector secundario.
a. Correcto.

b. Errado.

4, lLa senora que vende verduras vy frutas

pertenece al sector cuaternario.
a. Correcto.

b. Errado.

5. Escribe debajo las respuestas correctas:
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Produccion

3. Observen el siguiente esquema conceptual y distingan cémo se vinculan las actividades
econdomicas

(Imagen 1 Santillana)
Vinculos entre las actividades econémicas
TOMA EN CUENTA QUE:
Las actividades estdn estrechamente vinculadas, cada una depende de los otras y forman una

cadena en la que ningun eslabdn puede ser débil. De ello depende el éxito y el desarrollo de una
Nacién.

+(1) Santillana... Historia, Geografia y Economia.- pdg 252 Unidad 8 Primer ano de Secundaria.
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Secundaria

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

4. Apliquen lo aprendido:

a. Producto elaborado: 1. Observen la imagen:

b. Lugar donde lo venden:

c. 5Qué necesidad satisface?

d. 3A qué sector productivo pertenece?

e. 5Qué materias primas requirid para su elaboracion?

f. sQuiénlo hace?

g. 3Comolo hace?

h. 3Como se distribuye?

5Como se comercializa?

j.  2Quiéneslo consumen?
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2. Imaginen que van a vender camisas a sus contactos.

¢ Qué harian para promocionar su producto?
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Produccion

RECUERDEN QUE:
Al ofrecer su producto deben tomar en cuenta lo siguiente:
1. Elsector productivo al que pertenece,
2. Lanecesidad que satisface y

3. Las fases que requiere su produccion:

a) Elaboracion. Contar con la materia prima necesaria para llevar a cabo

el proceso que implica transformarla en producto final.

b) Publicidad. Disenar y llevar adelante una campana de difusion para

que el producto se conozcay se consuma.

Sala Educativa de Economia 45 Banco Central de Reserva del Pert



Produccion y Mercado

Secundaria
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Produccion

c) Diseno de Ia envoltura o etiqueta y la eleccidon del contenedor o

empaque.

d) Comercializacion. Investigar los diferentes precios que existen en los
mercados y tiendas en donde se vende el producto que elaboran vy

poner el precio que consideran mds adecuado para la venta del

producto. .
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SABIAS QUE:
El estado clasifica la actividad econdmica del pais con el fin de
registrar los ingresos y gastos. Este registro permite calcular el

Producto Bruto Interno (PBI).

El PBI (Producto Bruto Interno), se calcula sumando el valor
monetario de la produccidn de bienes y servicios en un periodo de
tiempo determinado. El cdlculo anual del PBI nos permite
comparar ano a ano si el pais produce mds o menos bienes vy

Servicios.

Cada pais produce una cantidad determinada de bienes vy

servicios al ano. Cuando logra producir mds bienes y servicios que

el ano anterior, hay un crecimiento econémico.
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RECUERDA QUE: La economia de un pais

P

giraentorno a

Actividades

Sectores .
Economicas

Primario

Extractivas

Secundario Productivas
Terciario Transformativas

Distributivas
_J Y,
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Produccion

é. Investigacion:

1. Formulen puntos de vista sobre la importancia de las
actividades econdmicas en el crecimiento del pais.

2. Sinteticen sus apreciaciones. Utilicen imdgenes vy
textos.
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FICHA 1 .2 Primer Ano

Mercado

Propdsitos Los estudiantes formulan puntos de vista sobre
el rol econdmico de la oferta y la demanda en la

comercializacion de productos.

Aprendizajes Esperados:

« Los estudiantes analizan la dindmica del mercado y

establecen la relaciéon entre sus agentes.

« Ejemplifican algunos factores que determinan la

oferta y la demanda para el consumidor.

« Andadlizan informacién relevante en encuestas sobre el

rol de consumidor
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FICHA 1.2. Primer Ano

Mercado

Conceptos Claves:

- Agentes econémicos: Personas que toman decisiones en los mercados. Pueden

ser en algun momento compradores o vendedores.

« Demanda: Canfidad de bienes y servicios que los consumidores estdn dispuestos

a comprar a un determinado precio.

* Mercado: Espacio fisico o virtual donde se readlizan los infercambios entre los
agentes econdmicos que han producido un bien o servicio o que ofrecen un
servicio (venden), con los agentes econdmicos que desean ese bien o servicio y
lo demandan (compran). La participacion en los mercados se realizan en forma
directa o indirecta (una conversacion teleféonica o una pdgina web, por

ejemplo).
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Mercado

« Oferta: Cantidad de bienes y servicios que los vendedores

colocan en el mercado a un determinado precio.

« Precio: Cantidad de dinero que las personas pagan a cambio

de un bien o servicio en particular.

« Subsidio de productos: Diferencia entre el precio real de un bien
o servicio y el precio al que el Estado lo cotiza en el mercado.
Esta diferencia es asumida por el Estado con el Unico fin de que
las familias necesitadas y de bajo recursos puedan acceder a

ese producto.
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El Mercado:

Se llama MERCADO al espacio fisico o virtual donde se realizan los
infercambios entre los agentes econdmicos que han producido un bien o
servicio o que ofrecen un servicio (venden), con los agentes econdmicos
gue desean ese bien o servicio y lo demandan (compran). La participacion
en los mercados se realizan en forma directa o indirecta (una conversacion

telefénica o una pagina web, por ejemplo).

Los agentes econémicos que compran o venden bienes y servicios
pueden ser:

a) Las familias
b) Las Empresas

c) ElEstado
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El proceso de comercializacion foma en cuenta los siguientes factores:

Comercializacion/

Concepto Imagen
Mercado p g

Es la cantidad de bienes y servicios que los consumidores estdn
dispuestos a comprar a un determinado precio

Es la cantidad de bienes y servicios que los vendedores colocan
en el mercado a un determinado precio

Cantidad de dinero que las personas pagan a cambio de un
bien o servicio en particular
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Comercializacion/

Mercado Concepto Imagen

Son las personas que toman decisiones:
Pueden ser en algin momento comprador
o vendedor

Sala Educativa de Economia 56 Banco Central de Reserva del Pert



Secundaria ProdUCCién Yy Mercado
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Observa el comics y nombra lo que se esta

b. Servicio.
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Mercado

Trabajo personal:
1. ldentifiguen en el comics:

a. sQuién o quiénes ofrecen su producto?

b. A cudnto lo ofrecen?

c. sQuién o quienes demandan?

d. sCudnto pide cada uno por su producto?
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Mercado

e. Conversen con sus companieros como negocian el precio.

f. Pdonganle final a esta historia .

En conclusion:

* Alapersona que ofrece o vende se le conoce como:

Agente econdmico vendedor.
 Alapersona que demanda o compra se le conoce

como: Agente econdmico comprador o consumidor.
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e. Lectura de complementacion: “La compray la oferta de un producto”

. Qué factores determinan la compra de un producto?

a. Gustos o preferencias del consumidor. Los gustos o preferencias de los
consumidores involucran la clasificacion de los bienes y servicios de acuerdo a los
beneficios que ofrecen y a sus costos. Por ejemplo, un consumidor que debe
decidir entre la compra de dos tipos de harina es probable que elija la menos
costosa, porque la harina es mds o menos la misma, independientemente de la

marca.

b. Ingresos. Recursos con que cuenta una persona, empresa o el gobierno para cubrir
sus necesidades. En el caso de las personas, cuanto mdas gana una persona, es mas
probable que tenga una preferencia relativa por los bienes mds caros en
detrimento de los menos costosos.
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c. Precio de los bienes complementarios. Un bien o servicio complementario es aquel
que se utiliza junto con otro. Un ejemplo claro de bienes complementarios, es el
computador vy los sistemas operativos. Quien utiliza un computador,

necesariamente tendrd que utilizar un sistema operativo.

d. Precio de los bienes sustitutos. Un bien o servicio sustituto es aquel que se utiliza en
lugar de otro. Por ejemplo, una persona para movilizarse puede utilizar un automovil

o una motocicleta. El automovil puede ser sustituido por la motocicleta o viceversa.
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Mercado

« Factores varios

Otros factores tfambién pueden influir en las preferencias. Por ejemplo, al hacer
compras en un supermercado, 1os consumidores tienden a elegir 1os productos
que estdn a la altura de los ojos, en comparacion con los productos que se
hallan en la parte inferior o superior de un estante. Del mismo modo,
un consumidor puede tener una preferencia por producto si vio recientemente
un anuncio del mismo producto, a pesar de que no tiene motivos racionales

para preferirlo.
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Fases del proceso de decision de compra del consumidor final
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Mercado

. Qué factores determinan la oferta de un producto?

a. Técnica de produccion: El uso de tecnologia en la
produccion hace que el costo del producto sea mads
barato al bajar su costo de fabricacion. Las innovaciones
tecnoldgicas producen una rebaja de los costos, lo que
puede reflejarse en un aumento de la cantidad ofrecida

de bien.

b. Precio de los recursos y materias primas necesarias para
producir el bien o servicio: El costo del producto estd en
funcion de lo que cuesta producirlo; es decir, en funcion
del costo de las materias primas y de 10s recursos

necesarios para la produccion.
Sala Educativa de Economia 64 Banco Central de Reserva del Pert



Secundaria Produccion y Mercado

FICHA 1.2. Primer Ano

Mercado

c. Impuestos que se deben pagar por la distribucion del bien
o servicio: El Estado cobra impuestos a los productores,

costo que se refleja en el precio de los productos.

d. Los subsidios: Diferencia que paga un gobierno por un
producto colocado en el mercado por debajo de su
precio regular. Se realiza con el Unico fin de que las

familias puedan acceder a ese producto.

Por ejemplo, si el kilo de harina de trigo es colocado en el
mercado subsidiado por un gobierno a un precio 40%
menos de su valor regulado, ese 40% de diferencia es

cancelado por el gobierno a los proveedores.
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e. Cantidad de producto. La abundancia de un producto

en el mercado hace que su precio disminuya.
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APLICANDO LA LECTURA;

1. Después de leer la historieta responde, 3Qué suceso determind la quiebra del negocio de
Simon?

2. 3 ldentifica con qué factores de demanda y oferta tiene relacién esta historieta? Sustenta tu
respuesta.
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Trabajo personal y de equipo: Después de leer la lectura

complementaria:
1. Investiguen en su entorno: Encuesta
Pregunten a cinco personas adultas de su entorno lo siguiente:

a. 3Qué caracteristica del producto valora al momento de

decidir su compra?

b. De las siguientes opciones elija la/las alternativa/s que

usted realiza para tomar la decisidn de comprar.

1.  Antes de comprar redno la informacion suficiente

para optar por comprar un producto determinado.

2. Evallo todos los beneficios y desventajas antes de

decidirme a comprar un producto.
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3. Decido comprar un producto o no evaluando su durabilidad

y la conservacion del medio ambiente.
4.  Pido garantias del producto antes de comprarlo.
5. Ofra. (ESPeCIfIQUE) ..uininiiiiiee e

2. Tabulacion de la encuesta: En un cuadro Excel registren cada
respuesta vertida por cada una de las personas que han

enfrevistado.
3. Comparen sus descubrimientos con la lectura complementaria.
4. Debatany dialoguen con sus companeros
5. Redacten sus conclusiones creando una historieta .

6. Elaboren una historieta sobre este tema.
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7. Caso practico:

. Identifique la fase a la que corresponde cada una de las

acciones que realiza Matilde:

Matilde, la madre de Diego trabaja y no tiene tiempo de ir
al supermercado, por ello decide hacer la lista de la

compra para darsela a Diego.
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Produccion y Mercado

Escribe al lado la fase del proceso de decision de compra que corresponde:

ACCION FASE DEL PROCESO DE DECISION

1.

Matilde mira su frigorifico y su despensa
para ver lo que le falta

Consulta el catdlogo del supermercado

Observa que el supermercado fiene el
mismo producto con diferentes marcas.
Compara precios y calidad

Elige una de las marcas

Escribe la lista que le dard a Diego. Al dia
siguiente cuando su hijo trae a casa los
productos, Matilde lee la fecha de
caducidad de la leche vy se da cuenta
que estd caducada. Matilde le pide a su
hijo que la vaya a cambiar.
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SABIAN QUE:

« Cuando hay mucha cantidad de un producto
en el mercado es presumible que su precio

disminuya.

« El aumento de la demanda o compra de un
producto en el mercado se refleja en el alza de

SU precio.
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Reflexionando sobre lo aprendido:

a. 3Qué puede ocasionar que el precio de un producto

baje de un momento a otro?

b. 3Qué pasa con los precios cuando hay mayor

demanda de un producto?
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FICHA 1 .3 Primer Ano

Poblaciony Empleo

Propédsitos: Los estudiantes toman conciencia de la
importancia del empleo para la poblacidon y para la

economia de nuestro pais.

Aprendizajes Esperados:

« Los estudiantes leen y analizan graficos e

instrumentos sobre poblacion y empleo.

« Inferpretan grdficos eficientemente.
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FICHA 1.3 Primer Aho

Poblacion y Empleo

Conceptos Claves:

Autoempleo: Persona que trabaja para si mismo. Crea su

propio puesto de trabagjo. Es un trabajador autdbnomo.

Bienestar Situacion en la que las familias satisfacen sus
necesidades bdsicas de educacion, salud, alimentacion,

seguridad social y vivienda.

Demografia: Ciencia que tiene como objetivo el estudio de
las poblaciones humanas y frata de su dimension, evolucion
y caracteristicas generales. Para ello utiliza ciertos
indicadores o medidas, que relaciona la informacién con la

recogida en los censos.
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 Desempleo: Parte de la poblacion que estando en edad, condiciones

y disposicion de trabajar (poblacion activa) carece de trabajo.

« Dinero: Medio que usamos en nuestro dia a dia para realizar

transacciones de compra y venta.

«  Empleo: Trabajo realizado en virtud de
un confrato formal individual o colectivo, por el que se recibe una
remuneracion o salario. Al trabajador contratado se le denomina

empleado y a la persona contratante empleador.
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« Informalidad: Actividades econdmicas que se realizan al margen de
los marcos legales y normativos del pais. Quienes forman parte de la
economia informal evitan las cargas tributarias y carecen de
proteccion social (seguros de salud, desempleo, jubilacidon, entre
otros). En el Pery, la economia informal representa mds del 50% del

PBI del pais. Eiemplo: Los vendedores ambulantes.

« Pirdmide Poblacional: Representacion grdfica que tiene forma de
pirdmide. Sirve para mostrar la distribucion de la poblacion por
infervalo de edades con relacion al empleo u otra caracteristica

particular.

Sala Educativa de Economia Banco Central de Reserva del Peru



Produccion y Mercado

Secundaria

FICHA 1 .3. Primer Ano
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« Poblacion: Grupo de personas que viven en un dread o espacio
geogrdfico. La poblacion total de un territorio o localidad se calcula por

procedimientos estadisticos y mediante el censo de poblacion

* Trabajo: Acftividad humana mediante la cual las personas usan sus
habilidades fisicas y mentales, conocimientos y experiencias, para

producir bienes y/o servicios a cambio de un pago, sueldo, u honorario.

« Subempleo: Poblacion activa que realiza un trabagjo que estd por
debaqjo de sus capacidades o que le produce ingresos menores a 1os

que le corresponderia tener.

« Ventana Demogrdfica: Porcentaje de la poblacién en edad productiva
mayor que la no productiva, 1o cual representa una oportunidad para
los paises porque significa tener una mayor posibilidad de generar

riqueza y brindar estabilidad y bienestar econdmico.
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CENSO LABORAL

Trataremos sobre el frabagjo y el dinero con relacidon a la produccion y el empleo. Para ello,

aplicaremos un censo laboral que abarcard 5 familias de su comunidad o barrio.

El objetivo es identificar cuantas personas se encuentran en edad de trabajar y cuantas estdn

bajo la tutela de alguien, es decir son dependientes. A este censo lo llamaremos censo

demogrdafico.

Lluvia de ideas:

2 Qué significa censo demogrdafico?
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Datos de la Localidad

Provincia Localidad Nombre del Responsable de Planilla

Datos de la Familia a Entrevistar

Apellidos de la familia Censada N° de miembros Nombre de la Calle, Avenida o
de la familia Jirédn
Casa N° Urbanizacioén Tiempo de Residencia
3Se
desempena
Trabaja Profesion enla
Apellidos Nombres N° de DNI Sexo Fecha de Grado de Ocupacid profesiéon
Nacimiento estudios n que estudio
F M Si No Si No
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Informacion Poblacional

Su hogar estd Zona Si N Zona Rural Si No En los Si No Pueblo Si No
ubicado en urbana o Conos joven
Condicién Fisica Construida En Cudntas personas residen actualmente en este
de la vivienda construccion hogar
Ha habido algiin nacimiento en estos Ultimos dos afios Si | No | Tipode En qué Este ANRo Sexo FI M
parentesco ano afio pasad
nacié o
Ha habido algiin deceso en la familia en estos ultimos 10 afios Si | No [ Tipo de En qué Edad Sexo [ FI M
parentesco ano
fallecio
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Informacion Poblacional

Sexo N° de Miembros Escolar Cuna Iniciol Primria Secundariq
. Masculino

Masculino

Femenino Femenino

TOTAL
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Carrera y Ocupacion

Carrera y ocupacion Masculino Femenino

Esta sin trabajo

Se desempena enla carrera que estudio

No se desempena en la carrera que estudio

Total

Poblacién en
edad de
trabajar

Menos de (15a 23 23a 700+ (20a 45 45a700 +
15 anos anos anos anos anos

Masculino

Femenino

TOTAL
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Poblaciony Empleo

Después de aplicar la encuesta:
Por grupos:

« Registrar la informacién de las encuestas en una

tabla Excel.

Observen y sinteticen:
5Qué informacion se destaca de la poblacion

entrevistada?

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo
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« sPara qué nos sirve toda esta informacion con respecto al empleo?

Pregunta en casa
« sBeneficiard al pais tomar en cuenta este tipo de informacion?

Argumenta tu respuesta.
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Secundaria Produccion y Mercado

FICHA 1.3. Primer Ano

Poblaciony Empleo

Recuerden que:

El Estado utiliza una heramienta llamada “Ventana
Demogrdfica” para conocer si el porcentaje de la poblacidon en
edad productiva es mayor que la no productiva, lo cuadl
representa una oportfunidad para los paises porque esto
significa  mayor posibilidad de generar riqueza y brindar

estabilidad y bienestar econdmico.

La informacion permite organizar las politicas publicas de
manera mas eficiente. Ello confribuye a dar  estabilidad vy

bienestar econdmico al pais .

Observa el grdfico siguiente y leamos lo que nos dice.
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Secundaria Produccion y Mercado

FICHA 1.3. Primer Ano

Poblaciony Empleo

Trabajo Personal y de equipo:

1. Observen elsiguiente grdaficoy describan lo que

informa:

a. Actualmente, en el pais somos ................ Habitantes.
b. EI100% equivale QO .....covvvvvviiininennnnn.

c. E72%equivalea.....ccoiiiiiiiiii

Ao E28%Q i

€. ElI39% Q. i,

fo B33 O i

9. El37% O i

N EI2% O,

o B T8% Qe

] Bl 197 Q e
Ko El3% O e
I ELT6% O e
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Secundaria Produccion y Mercado

FICHA 1.3. Primer Ano

Poblaciony Empleo

2. Respondan:

a. 3Qué les ha llamado la atencion de

esta informacione

b. A qué conclusiones han llegado?

c. gCreen que al pais le conviene que
haya muchos informalese Justifiquen su

respuesta.
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Secundaria Produccion y Mercado

FICHA 1.3. Primer Ano

Poblaciony Empleo

3. Pregunta a tus padres

Si al pais no le conviene que hayan muchos
informales, desempleados o subempleados zQué
medidas estd tomando el Estado ante la existencia

de la mineria informal?
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Produccion y Mercado

Secundaria

FICHA 1.3. Primer Ano

Poblaciony Empleo

Recuerden que:

A. Se conoce como subempleo al frabajo que una persona realiza y que estd por
debajo de sus capacidades o que le produce ingresos menores a los que le

corresponderia tener.

B. Llamamos informalidad a las actividades econdmicas que se realizan al margen de
los marcos legales y normativos del pais. Quienes forman parte de la economia
informal evitan las cargas fributarias y carecen de proteccion social (seguros de
salud, desempleo, jubilacion, entre otros). En el Pery, la economia informal

representa mads del 50% del PBI del pais. Ejlemplo: Los vendedores ambulantes.

C. Se conoce como Autoempleo a la persona que trabaja para si mismo. Crea su

propio puesto de frabajo. Es un trabajador autbnomo.
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Produccion y Mercado

Secundaria

FICHA 1.3. Primer Ano

Poblaciony Empleo

Actividad después de la visita a la Sala Educativa:

1. 3Qué les parecio la visita?

2. 3Qué recordaron de lo que vieron con relacion a

lo aprendido en clase ¢

3. 3Como aplican lo aprendido en su vida diaria?
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Secundaria

Produccion y Mercado

FICHA 1.3. Primer Ano

Poblaciony Empleo

Sugerencia: Feria Econdmica: Con el apoyo de los docentes de aula:

1.

2.

Coordinen con quinto grado de primaria.

Elijan las mismas viandas (dos) y una bebida diferente para ofrecer en la feria.
EvalUen sus costos.

Promocionen sus productos en la feria y véndanlos.

Presenten en clase su informe sobre como afrontaron la oferta frente a la
demanda de su publico puesto que quinto grado vendia lo mismo que

ustedes.
EvalUen su nivel de logro.
Difundan una sintesis de la experiencia en la comunidad educativa.

Decidan en qué van a utilizar sus ganancias y qué porcentaje servird

para apoyar a un companero que lo necesite.
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Secundaria ProdUCCién Yy Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

SOLUCIONARIOS

Aspecto Indica si es un bien oun |[Si es un bien é¢Qué Si es un servicio é¢Qué
servicio necesidad esta necesidad esta
satisfaciendo? satisfaciendo?
Médico Servicio Proteccion: Salud
Empleada del hogar Servicio Proteccién: Cuidado

Subsistencia:

Pollo Bien . .
Alimentacion
. Subsistencia:
leche Bien . o
Alimentacion
Subsistencia:
Madera Bien o
Vivienda
Abogado Servicio Identidad, libertad
94 Banco Central de Reserva del Pert
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Secundaria

Produccion y Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

Producto o Servicio

éA qué sector productiva pertenece?

Pescado en el mercado. Pesca
Vestido. Manufactura
Peaje. Transporte

Gasolina para su auto

Mineria e Hidrocarburos

Productos necesarios parala semanaen el
mercado.

Comercio

Servicios de aguay luz.,

Electricidad y agua

Restaurante.

Servicios

Harina para hacer pan.

Agricultura

Locetas para la cocina.

Construccién
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FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

2.

Evalla si estdn bien hechas estas clasificaciones de los

sectores productivos:
1. La persona que vende pollo a la brasa
pertenece al sector secundario
a. Correcto.

b. Errado.

2. Una persona que estd investigando sobre la
vacuna para el ébola pertenece al sector

cuaternario.

a. Correcto.

b. Errado.
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Secundaria ProdUCCién Yy Mercado

FICHA 1 .1 Primer Ano

Produccion

3. Shakira pertenece al sector secundario.
a. Correcto.

b. Errado.

4, La senora que vende verduras vy frutas

pertenece al sector cuaternario.
a. Correcto.

b. Errado.
5. Escribe debaqjo las respuestas correctas:
Shakira pertenece al sector terciario de servicios

La senora que vende verduras y frutas en el
mercado pertenece al sector primario
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