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Motivacion

e Como va a evolucionar el mercado

e Qué se puede hacer desde el regulador
para cerrar las brechas de acceso

 Comprension de lo socioecondmico en la
demanda de telefonia



Indice

Penetracion vs. Cobertura vs. Acceso

Evolucion reciente de estos indicadores
— Patrones de la evolucién
— Fuentes de acceso

¢, Como evaluar el desempeno?

Marco conceptual del rol del ingreso en el
acceso y uso al servicio de telefonia

Estimacion de la capacidad de pago




Penetracidon, cobertura, y acceso

* Penetracion (tamafo “estandarizado” del
mercado)
— Lineas / poblacion.

e Cobertura (Geografia)
— Espacio cubierto / Espacio total
e # jurisdicciones con servicio / Total de jurisdicciones
e Acceso (*)
— Hogares con acceso / Total de hogares
— Personas con acceso / Total de personas




Relacion entre penetracion y
acceso

Acceso

L 1 |[|>1]

=R
donde:

L :LineasTotales
N : Poblacion
L. : Lineascomerciales

L, : Lineasresidenciaes

H :Hogares

H 15y - Hogarescon al menosuna™ linea" (acceden)

11>y : Lineas promedio en los hogares que acceden ointensidad de uso en el hogar (Lr JHisg )

m: Promedio de niimero de miembros por hogar : (N/H)
f : Sesgo proporcional por diferentedefinicion y omisionesen |os hogares. (usualmente< 1)



Evolucion de la Penetracion
telefonica
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Evolucion reciente de la Cobertura
geografica movil
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Peru 2005: acceso a telefonia fija
segun quintiles
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Implicancias del desempeno
reciente

El dinamismo de los afnos recientes ha tenido un
correlato positivo en el acceso.

El motor generador de mayor acceso ha sido la telefonia
movil.

En este desempernio reciente ha habido un aporte del
disefio e implementacion de politicas regulatorias
destinadas a reducir el grado de incertidumbre y los
costos de expansion.

.. ¢, Como debemos ubicar nuestro desempeio en el

ambito internacional?



Densidad en Telefonia Fija

Perd 2005:Brechas de penetracion

e Las brechas de penetracion se han reducido
considerablemente; sobretodo en telefonia movil
(2005).
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El ingreso como barrera al acceso:
un marco conceptual simple

Preferencias:

u(xy, v2) = (21 + B)*ay ™"
Restriccion:
I =i s F' +p max{ry —q,0} + 22

[ = I() + €
e~U[—9, 6]



El ingreso como barrera al acceso:
un marco conceptual simple

e Bajo unas preferencias que contemplen un tipo
de “priorizacion” de bienes y una tarificacion no
lineal (en 3 partes, en particular), el ingreso
puede determinar que sea optimo no consumir
telefonia, si aquel es muy bajo.

 En presencia de incertidumbre, los
requerimientos de ingreso para acceder al
mercado pueden crecer aun mas. Es decir la
barrera economica puede acentuarse.



El ingreso como barrera al acceso:
un marco conceptual simple
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El ingreso como barrera al acceso:
un marco conceptual simple

Ingreso
esperado  Acceden con x.>q

No acceden
x.=0

delta



La capacidad de pago

¢, Como es el comportamiento y las restricciones de los que no acceden?

Algunos estudios han tratado de explicar el no acceso a los servicios
publicos de telecomunicaciones mediante disponibilidad de pago.

— Usando una metodologia desarrollada inicialmente para valorar bienes que no
son posibles de transarse en el mercado.

Un enfoque alternativo para analizar el acceso: la capacidad de pago
La capacidad de pago: precios e ingresos
Relacion entre capacidad de pago y de la disponibilidad a pagar

En el extremo un indicador de capacidad de pago es el propio ingreso del
ogar



Midiendo la capacidad de pago

« Se puede aprovechar la informacion de los pagos de los
individuos u hogares que ya participen en el mercado y
tener una aproximacion cercana de los niveles que
estarian en capacidad de pagar los hogares que no
acceden a dicho mercado.

— Ello en virtud de que en el caso de telefonia, es razonable
suponer —sobretodo para las zonas urbanas- que el hogar tipico
gue accede al mercado valora mas el servicio que los hogares
gue no lo hacen.

 En consecuencia, la capacidad de pago de los hogares
gue no acceden al servicio de telefonia se puede lograr
a partir del comportamiento de los hogares que si
acceden a telefonia.



Midiendo la capacidad de pago

Se aplicaron tres metodologias para medir la
capacidad de pago para los hogares sin
acceso a dicho servicio.

Las dos primeras consisten en una
extrapolacion de proporciones observadas y
una tercera esta basada en una medicion

econometrica.
1. Promedio nacional de la proporcion de gasto.
2. Promedio diferente por ambito y quintil de ingreso.

3. Medicidon econométrica que considera las caracteristicas
observables de los hogares
J ai:f(Yi’Zi)+8i



Resultados

Resultados de simulacidon del gasto dedicado a telefonia fija

(promedios por quintil)

Simulacion (US $)

Quintil Gasto en
telefonia (US$) Metodologia 1 Metodologia 2 Metodologia 3

Mas pobre 18.2 28 7.5 1.7
2do. Quintil 18.1 51 11.0 3.3
3er. Quintil 16.4 7.5 12.6 5.3
4to. Quintil 18.4 10.4 12.5 7.9
Mas rico 27.8 17.0 15.8 11.8
Pert 22.8 7.2 11.2 51

Fuente: ENAHO 2004, elaboracion investigacion GPR OSIPTEL.



a. Urbano

Resultados

T T
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Hogares sin acceso (metod. 1) ———— Hogares sin acceso (metod. 2)

————. Hogares sin acceso (metod. 3)

100

80

b. Rural

Hogares sin acceso (netod 1)
—— = Hogares sin acceso (netod 3)

Nota: El eje vertical esta en nuevos soles. Tipo de cambio aproximado 3.4 soles por délar.
Fuente: ENAHO 2004, elaboracion propia.



Conclusiones
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